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VENTE EN ANIMALERIE

Ce diplome est destiné aux jeunes souhaitant allier leur passion des animaux a un dévelop-
pement de leurs capacités de vendeurs afin de viser des emplois de salariés expérimentés
dans les commerces spécialisés dans la vente d’animaux et de produits d’animalerie.

Le marché de I’animalerie est constitué de 8 segments : chiens, chats, NAC (nouveaux
animaux de compagnie), rongeurs, aquariophilie (eau douce et eau de mer), terrariophilie,
oiseaux, petits mammiféres et jardin aquatique.

Les 3 types de produits distribués sont :
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Petfood, friandises, Produits pharmaceu- Litiere, paille/foin/copeaux,
0S a macher... tiques, d’hygiene... confort, sellerie, jouets,
cage, aquarium, bassin,
décors et accessoires...

Comme les secteurs de la distribution alimentaire et de la jardinerie, le secteur de 'animalerie est
soumis a I'évolution de la réglementation notamment en matiére de bien-étre animal d’environne-
ment d’hygiéne et de sécurité.



Modalités d’inscription

1/ Rencontre lors des journées
portes ouvertes ou d’une réu-
nion d’information

2/ Envoi du dossier de candida-
ture complété

3/ Entretien avec la direction de
I'établissement

4/ Internat mixte : en faire la
demande lors de l'inscription

STAGES

23 semaines sur la formation :
7 semaines en 2nde

8 semaines en 1ére

8 semaines en Terminale

En animalerie, grossistes...

Une semaine de stage collectif est
aussi organisée sur les thémes

de la santé et du développement
durable.

L'objectif de ces stages en entre-
prise est de mettre en pratique

et de renforcer les compétences
des éléves dans le domaine de la
vente et des soins aux animaux
de compagnie.

Au cours de 'année
Les CCF (Epreuves certificatives
en cours de formation) représentent
environ 60 % du dipléme
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CONTENU DE LA FORMATION

Modules généraux (15h)

Module 1 : construction d’un raisonnement scientifique
autour des questions du monde actuel

* Biologie - Ecologie

* Physique-Chimie

* Mathématiques

* TIM (technologies informatiques et multimédia)

Module 2 : L’exercice du débat a I’ére de la mondialisation
* Documentation

* Histoire-géographie - EMC

* Lettres

Module 3 : Développer son identité culturelle
* Anglais
 Education socio-culturelle (ESC)

Module 4 : Actions et engagements individuels et collectifs
dans des situations sociales

* EPS

« Education socio-culturelle (ESC)

Modules professionnels (15h)

» Contexte socio-économique de I'entreprise et commercialisa-
tion

* Techniques de vente en animalerie

* Gestion de I'espace dans le cadre de I'hygiéne et de la sécu-
rité ; Cadre juridique de la vente des animaux de compagnie

* Technigues animaliéres : reconnaissance des espéces do-
mestiques et non domestiques et entretien des animaux et du
matériel

» Connaissances scientifiques et technologiques liées a I'ani-
mal, son milieu et son environnement

Obtention du Bac professionnel

"4 y

Examen final
Les épreuves terminales (Francais,
H-G, Epreuve technique E5
et I'épreuve orale sur dossier E6
représentent environ 40 % du diplome
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Vendeur d’animaux et articles d’animalerie en animalerie (magasin spécialisé, I e %,
rayon animaleries de grandes et moyennes surfaces), libre -service agricole, E |BEm o
fournisseurs, services vétérinaires.

Adjoint au chef de rayon produits A74ULE _A®

POURSUITE D’ETUDES

Le bac pro a pour premier objectif I'insertion professionnelle en tant que vendeur ou représentant
mais plusieurs formations complémentaires ou BTS peuvent étre aussi envisagés pour la pour-
suite d’études.

- BTS Technico-commercial Univers Jardin et Animaux de Compagnie (UJAC)
Ce dipldme est proposé, par la voie de I'apprentissage, au campus le Buat

- BTS Management Commercial Opérationnel (MCO) ou Négociation Relation Clients (NDRC)
- Titre Pro Auxiliaire Spécialisé Vétérinaire (ASV), Formation de soigneur animalier

- BTS Gestion et Protection de la Nature (GPN)

- BTSA Productions animales, Aquaculture

Partenariat avec le Québec

Vous pouvez aussi envisager une formation complémentaire de 1 a 3 ans dans des CEGEPS du
Saguenay - Lac Saint Jean, en «Techniques de santé animale» par exemple, a la suite de I'obten-
tion du bac.

INFORMATIONS PRATIQUES

21 rue du Buat 78580 Maule
www.campus-lebuat.fr
01 30 90 82 10 (du lundi au vendredi de 8h a 12h et de 13h30 a 17h30)

Venir au Campus
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En voiture En train En bus
Autoroute A13 Gare Paris-Saint-Lazare Bus «Express 14»
Sortie Epone Direction Mantes-la-Jolie (ligne J) Depuis Verneuil ou Orgeval
Puis direction Maule Puis correspondance a Epéne Direction La Défense

Pour arrét Maule (ligne N)
Gare Paris-Montparnasse
Direction Mantes-la-Jolie (ligne N)
Pour arrét Maule



